Schiiler verkaufen ewige Rosen

Projekt am Gymnasium: ,,Roses Eternelles“ auf dem Christkindelsmarkt

Von Martina FuBB

Baden-Baden. Auf dem Baden-Badener
Christkindelsmarkt sind sie begehrt und
schnell verkauft, die ,, Roses Eternelles,
die ,,Ewigen Rosen“. Sie sind aus Stoff
kommen als Einzelstlick oder im Dut-
zend, arrangiert in einer Box. Und es gibt
sie nicht nur in Pink, Weil und Dunkel-
rot, sondern in allen erdenklichen Far-
ben.

Man merkt
gleich, was gut
ankommt.

Leon
Schler

Hergestellt werden die Stoffblumen
von einer jungen Firma mit Sitz in Ba-
den-Baden, genauer gesagt mit Sitz in
der Néhe des Schweigrother Platzes. Es
ist eine Schiilerfirma des Richard-Wag-
ner-Gymnasiums (RWG). Neben dem all-
gemeinen Facherkanon bietet die Schule
traditionell die Griindung von Schiiler-
firmen als Seminarkurs an. ,,Dafiir mis-
sen wir in Deutsch nicht ins miindliche
Abitur®, sagt Louis Remmer, der in der
Schiilerfirma fiir das Marketing zustan-
dig ist.

Grundsétzlich sind die RWG-Firmen
strukturiert in die fiinf Aufgabenberei-
che Geschaftsfiihrung, Marketing, Pro-
duktion, Finanzen und Verwaltung. In
der Firma , Roses Eternelles“ ist Ensara
die Vorstandin. ,,Die Firma macht viel
Arbeit, es muss vieles geplant und alles
zusammengefiihrt werden“, sagt sie und
beschreibt, wie es zu dieser speziellen
Produktionsfirma kam.

Bevor die Schiilerfirmen gegriindet
werden, gibt es einen Ideenwettbewerb.
Jeder kann einen Vorschlag prasentieren,
der anschlieBend von den Schiilerinnen
und Schiilern bewertet wird. Die besten
Konzepte werden dann realisiert. So sind
am RWG derzeit vier Firmen aktiv. AuBer
den Roses gibt es auch die Woody’s, die
Holz aus alten Mobeln recyceln und
kreativ designen.

Neben diesen beiden produzierenden
Betrieben gibt es auch zwei digitale Un-
ternehmen. Die eine Firma hat eine Web-
site fiir Online-Nachhilfe entwickelt, die
andere Firma vernetzt ehemalige
RWGler mit den aktuellen Schiilerinnen
und Schiilern. ,,Das ist eine Win-Win-Si-
tuation fiir beide Seiten, denn die berufs-
tatigen Gesprachspartner werden so
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Ensara, Matias, Leon und Louis (von links) engagieren sich in der Schtilerfirma ,,Roses Eter-

nelles” des Richard-Wagner-Gymnasiums.

auch auf Talente im Gymnasium auf-
merksam®, erklart Matias, der bei den
Roses in der Produktion arbeitet.

Die Idee, Stoff-Rosen herzustellen,
stammt von Vorstandin Ensara. Sie hatte
die Rosen in den sozialen Medien ent-
deckt und fiir eine Freundin erstmals
welche gebastelt. ,,Und weil sie so gut an-
kamen, hatte ich den Gedanke, solche
Rosen in der Schiilerfirma zu produzie-
ren, sagt Ensara. ,,Auflerdem werden
tonnenweise Rosen aus Afrika impor-
tiert, was nicht gerade nachhaltig ist.
Unsere Blumen halten lange und sind in
Deutschland gefertigt®,argumentiert die
Firmenchefin fiir ihr Produkt.

Davon ist auch Leon iiberzeugt. Er hat-
te sich zusammen mit zehn weiteren
Jungs und neben Ensara einem weiteren
Madchen schnell entschieden, in der Ro-
ses-Firma einzusteigen. ,, Ich wollte auf
jeden Fall etwas Erfolgversprechendes
herstellen“, sagt Leon, der mittlerweile
die Verantwortung fiir die Produktion
iilbernommen hat. Louis erginzt: ,Es ist
einfach ein schones, dsthetisch gestalte-
tes Produkt, das man anfassen und sehen
kann.*

Und wie werden die Rosen nun herge-
stellt? Produktionsmitarbeiter Matias
erklart die Schritte: ,,Wir schneiden Ban-
der aus Seidenstoff in 18, sechs Zentime-
ter lange Stiicke, kleben die auf be-
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stimmte Weise zusammen und rollen sie
dann auf. Am Ende befestigen wir sie an
einem Schaschlik-HolzspieB und arran-
gieren sie in verschieden groen Boxen.“
Als Boden werde Styropor verwendet,
das die Schiiler bei den Wertstoffhofen
finden und so recyceln.

Das Kklingt alles sehr aufwindig und
man sieht das den Kunstwerken auch an.
Wie lange dauert es, eine Rose herzustel-
len? Da schwanken die Angaben zwi-
schen 30 Minuten und einer Stunde. En-
sara schafft eine Rose auch in kiirzerer
Zeit, sie hat schon Erfahrung mit dieser
Technik.

Die gefiillten Boxen kosten zwischen 15
und 30 Euro. Auf dem Christkindels-
markt haben die jungen Firmeninhaber
schnell gelernt, auf das Kundeninteresse
zu achten. ,Man merkt gleich, was gut
ankommt®, sagt Leon. ,,Die schwarzen
Boxen mit roten Rosen waren am meisten
gefragt.” Interesse gab es aber auch fir
Einzelstiicke, also wurden auch einzelne
Rosen verkauft.

Am Montag, 23. Dezember, ist die Schii-
lerfirma nochmals auf dem Christkin-
delsmarkt und verkauft die Rosen. ,,Im
Moment miissen alle in der Produktion
helfen. Wir missen Bestellungen abar-
beiten und aulerdem noch geniigend Bo-
xen flir den Markt herstellen“, sagt Pro-
duktionsleiter Leon.



